Perfil Empresarial CISco  Thebridge to possible

Observagao: todos os campos deste formulario devem ser preenchidos antes do envio para revisao.

E um requisito obrigatério que todos os Parceiros de Canal cumpram com os requisitos minimos de parceria da
Cisco listados no Acordo de Parceria de Canal Indireto (ICPA). A Cisco exige que todos os Parceiros desenvolvam
seus negocios com o vasto portfélio de ofertas de produtos e servigos da Ci

A falha em fornecer provas de seu histérico de vendas com a Cisco e/ou seu plano de negécios/pipeline para pedidos
futuros juntamente com provas de apoio reconhecidas e tangiveis (ltem #5, abaixo) resultara na rejeicao de seu pedido
de recadastramento como Parceiro Cisco.

Detalhes de contato de cada individuo ao preencher e enviar este formulario:

Nome (nome, sobrenome)

Login da conta da Cisco (e-mail ou ID CCO)

Cargo

1. Fornega informagdes sobre sua empresa:

a) Nome da entidade legal da empresa:

b) Sua empresa opera com um nome alternativo? SIM __ NAO

Em caso afirmativo, fornega os outros nomes: exemplos - nome ficticio da empresa (operacional como), franquia ou
divisdbes da empresa, nome comercial ou nome presumido.

c) Endereco fisico da empresa:

Linha de enderego 1:

Linha de enderego 2 (opcional):

Linha de endereco 3 (opcional):

Cidade:

Estado / Provincia:

Cddigo Postal / CEP:

d) Enderego do site: (Www.yyyy.xxx)

e) Dominio do e-mail corporativo: (@zzz.xxx)

f) *ID de imposto/IVA (ou equivalente do pais)

*Definigdo: o numero de identificagéo fiscal (TIN) exclusivo é necessario para qualquer empresa do pais em que vocé esta
solicitando o registro na Cisco. O uso e a validade de um TIN ou equivalente geografico ou funcional serao aceitos.
(Exemplos: nimero de registro de licenga comercial, nimero corporativo, INN, nimero de conta permanente, entre outros)
Evidéncias de suporte podem ser necessarias para envio durante a revisao.
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2. Informagodes do distribuidor autorizado de preferéncia:

a) Nome do distribuidor:

b) N2 da conta do distribuidor:

c) Nome do contato do distribuidor:

d) E-mail do contato do distribuidor:

3. Representante da Cisco: se vocé trabalha com um contato da Cisco, fornega o nome completo e enderego de
e-mail dele. Se vocé nao tem um contato da Cisco, insira "N/A" aqui:

a) Nome do contato principal da Cisco (nome, sobrenome):

b) Enderego de e-mail do contato principal da Cisco: (XXX@cisco.com)

c) Informagdes adicionais de contato(s) (Opcional. Se vocé precisar de espago adicional, favor anexar a este formulario)

« Cisco 22 nome de contato (nome, sobrenome):

« Cisco 22 enderego de e-mail de contato: ( XXX@cisco.com)

4. Vocé ja vendeu ou pretende vender Produtos e/ou servicos da Cisco? SIM ____ NAO
Se sua resposta for “Nao”, descreva.

5. Se sua resposta ao numero 4 acima for "Sim", por favor, complete todas as se¢des abaixo. Fornega a
documentagao de apoio e anexe a este formulario. Observagao: se as datas e/ou os pre¢os exatos nao puderem
ser fornecidos, fornecer datas e/ou pregos estimados.

a) Plano de negodcios da Cisco: fornega e anexe o plano da sua empresa para compras e/ou vendas futuras de produtos da
Cisco; licengas de software e/ou servigos incluem a documentagao de suporte projetada para os proximos 12 meses:

Marque as caixas para o tipo de documentacao de suporte anexada: (selecione todas as opgoes aplicaveis)
D Pedidos de compra para o distribuidor D Orgamentos de distribuidor
D Pedidos de compra pendentes - prontos para usar D Pipeline/canal de vendas (proje¢ao de 12 a 18 meses)

D Pedidos de compra em desenvolvimento D Identificagao(des) do(s) negdcio(s)

D Pedidos de compra do cliente



N INE _ |
ciSco The bridge to possible

Para obter a documentagao de apoio anexada, preencha a tabela abaixo com os detalhes associados a cada item.

p
Empresa/ | N2 da conta do NZ da Numeros de Prego liquido
'\ll.c’mte ‘:,1° | distribuidor | distribuidor (n2 da | fatura/ Datada | o 2sda |Quantidade| em ddlares
cliente hna comprados | conta do revendedor) Ve:ja compra Cisco americanos
o J

b) Projegoes de reservas anuais de vendas da Cisco (USS): fornega visibilidade sobre as metas financeiras da Cisco,
anualmente (selecione uma). Isso deve estar alinhado com suas respostas a 5a e 5c. Observagao: espera-se que 0s
parceiros aumentem as reservas de vendas e a receita, ano apds ano, aumentando a lucratividade e a base de clientes.

D Mais de USS 100 mil por ano
D Mais de USS 50 mil -> USS 100 mil por ano
D Mais de US$ 25 mil -> USS$ 50 mil por ano

D USS 10 mil - USS 25 mil -> por ano

c) Historico comercial da Cisco - Fornega e anexe a lista de compras da sua empresa de produtos da Cisco, licengas de
software e/ou servigos dos Ultimos 12 meses e fornega copias de faturas com os detalhes da compra, inclusive nimeros
de série.

- Se vocé nao comprou produtos e/ou servigos da Cisco nos ultimos 12 meses, digite "Nenhum" aqui:

Para obter a documentagao de apoio anexada, preencha a tabela abaixo com os detalhes associados a cada item.

e
Empresa / N2 da conta do NE da Numeros de Preco liquido
Nome do distribui RS o fatura/ Data da idad P
. istribuidor | distribuidor (n2 da pecas da Quantidade| em ddlares
cliente final ID da compra . .
comprados | conta do revendedor) venda Cisco americanos
- J/
Sede nas Américas Sede na Asia-Pacifico Sede na Europa
Cisco Sytems, Inc. Cisco Sytems (EUA) Pte. Ltd. Cisco Systems International BV Amsterdam,
San Jose, CA Cingapura Holanda

A Cisco possui mais de 200 escritérios em todo o mundo. Os enderegos, nimeros de telefone e de fax estao disponiveis no site da Cisco www.cisco.com/go/offices.

Cisco e o logotipo Cisco sdo marcas comerciais ou registradas da Cisco e/ou suas afiliadas nos EUA e em outros paises. Para ver uma lista das marcas comerciais da
Cisco, acesse: www.cisco.com/go/trademarks. As marcas comerciais de terceiros citadas pertencem a seus respectivos detentores. O uso do termo parceiro nao
implica uma relagéo de parceria entre a Cisco e qualquer outra empresa. (1110R)
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